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UMA FESTA PELO FUTURO
PROJETO SEMENTES DO COOPERATIVISMO 
retorna após dois anos com evento especial em Triunfo

DIA DO COLONO E 
DO MOTORISTA

ABAIXO DA 
INFLAÇÃO

Nova tarifa Residencial 
da CERTAja ficará entre 

13% e 21% menor do que 
outras concessionárias 

da região
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Renato Pereira Martins, 
Presidente da 
CERTAJA Energia

Revisão Tarifária e nosso 
compromisso com você

Durante o mês de julho, por 
força da legislação, a ANEEL 
procedeu a revisão de nossas 
tarifas e aplicou um reajuste 

médio de 8,10%. Com esse reajuste, o 
nosso cooperado residencial, por exem-
plo, vai continuar pagando uma tarifa 
inferior ao praticado pelas duas maio-
res distribuidoras de nosso estado, na 
ordem de 21,3% e 12,6% menor.

Nosso interesse em comum – CER-
TAJA Energia e Cooperados – é a nos-
sa Missão: fornecer energia confiável 
de forma sustentável, valorizar o rela-
cionamento e a melhoria de vida do 
cooperado. Desta maneira, creio fir-
memente que nossa Cooperativa está 
cumprindo o seu papel nesta crise 
que o país está enfrentando. Ou seja, 
aplicando o menor índice possível de 
reajuste, sem se descuidar da saúde 
financeira da entidade e buscando, 
cada vez mais, a melhoria na qualida-
de da energia fornecida.

Tudo isso está sendo possível graças 
a uma gestão enxuta, que preconiza a 
racionalização de processos e o ganho 
de escala, com inovação e investimen-
tos adequados às nossas necessida-
des. Todas essas ações são revertidas 
em benefícios aos cooperados, nossa 
razão de ser.

A nossa nova Subestação de Vale 
Verde está em fase de conclusão e 
deve ser energizada nos primeiros dias 
deste mês de agosto. Em seguida, se-
rão feitos os testes finais para, na se-
quência, entrar em operação. Se tudo 
correr dentro do previsto, em setembro 
pretendemos fazer a sua inauguração. 

Essa obra originalmente tinha previ-
são de entrega no mês de maio, mas 
devido a vários fatores que fogem do 
nosso alcance, como intempéries, en-
chentes, licenciamento ambiental, libe-
ração de áreas e outros, tivemos esse 
pequeno atraso.  

De qualquer forma, a máquina não 
para, continua a rodar. Durante esse 
segundo semestre de 2022 estare-
mos implementando nosso processo 
de Nucleação. Ou seja, organizare-
mos nosso quadro social em núcle-
os. Com isso, buscamos uma maior 
democratização dos processos e 
uma maior interação entre o coope-
rado e sua Cooperativa. 

Nosso Conselho de Administração 
já aprovou seu regimento e, em breve, 
você será convidado a participar des-
te movimento, se integrando e fortale-
cendo cada vez mais a Cooperativa da 
qual você é um dos donos. 

Você pode conhecer mais 
detalhes da Política de 
Qualidade aqui:

Está pautada na busca pela satisfação do cooperado ao fornecer energia elétrica 
dentro dos padrões técnicos e de segurança do setor elétrico. Além disso, busca 
atender sua missão, visão de futuro, valores e princípios cooperativistas.

Política da qualidade da CERTAJA ENERGIA
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HOMOLOGADO PELA ANEEL, O REAJUSTE TARIFÁRIO DE 2022 TEVE UM AUMENTO MÉDIO DE 8,10%

INFORMATIVO CERTAJANO 

Tarifas da CERTAJA são reajustadas abaixo da 
inflação e preço Residencial ficará 13% e 21% mais 
barato que outras concessionárias da região

As tarifas de energia elétri-
ca dos cooperados atendi-
dos pela CERTAJA Energia 
foram oficialmente reajus-

tadas a partir do dia 30 de julho. 
Homologadas pela Agência Nacio-
nal de Energia Elétrica (ANEEL), as 
novas tarifas tiveram um reajuste 
médio de 8,10%, o que mantém os 
valores praticados pela Cooperativa 
até 21% abaixo dos preços cobra-
dos por outras distribuidoras locais 
na tarifa média residencial.

Segundo Ederson Madruga, vice-
-presidente da CERTAJA Energia, a 
Cooperativa teve a grata satisfação 
de ter um reajuste abaixo dos níveis 
de inflação. “É o que sempre busca-
mos, manter a qualidade do aten-
dimento e da energia elétrica en-
tregue ao cooperado pautados por 
uma redução significativa dos cus-
tos operacionais. Isso nos dá uma 
condição de entregar os melhores 
preços aos cooperados, principal-
mente na comparação com outras 
distribuidoras”, analisa.

De acordo com Renato Pereira 
Martins, Presidente da CERTAJA 
Energia, na comparação com o óleo 
diesel, que teve uma alta de 57% 
em um ano, é possível dizer que foi 
possível manter as tarifas o mais 
acessível, sem prejudicar a saúde fi-
nanceira da Cooperativa. “Esse é um 

Confira os ajustes nas tarifas 
da CERTAJA Energia

6,64%
5,31%

12,79%

6,64%

5,63%

8,80%

5,59%

8,10%

O efeito tarifário médio será de 8,10%. 
Abaixo você pode avaliar os novos percentuais para cada classe:

*Essa classe apresenta um reajuste de maior impacto em vista da retirada de 
20% dos descontos, prevista em Decreto Federal. 

A4

B1

B2*

GRUPO A

B3

GRUPO B

B4

GRUPO A+B

É o que sempre 
buscamos, manter 
a qualidade do 
atendimento e da 
energia elétrica 
entregue ao 
cooperado.

clássico exemplo do Cooperativismo. 
Trabalhamos sempre em busca do 
ponto de equilíbrio entre a saúde fi-
nanceira da instituição e o bem-estar 
do cooperado”, conclui.

Ederson Madruga,
vice-presidente da 
CERTAJA Energia

Grupo A - São os consumidores atendidos em tensão maior que de 2300 Volts.
Grupo B - São os consumidores atendidos em tensão  inferior a 2300 Volts.

O Grupo A possui subgrupos. Na CERTAJA possuímos apenas um aplicável:
A4 -   Atendimento em tensão maior que de 2300 Volts e menor que 69000 Volts.

O Grupo B é dividido em subgrupos tarifários de acordo com as atividades:
B1 - Residencial
B2 - Rural
B3 - Demais classes (comercial, industrial, poderes públicos e serviços públicos)
B4 - Iluminação pública
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ENTRE OS DIAS 2 E 4 DE JULHO, O MUNICÍPIO APRESENTOU UMA SÉRIE DE ATIVIDADES 
EM DIVERSOS PONTOS DA CIDADE A FIM DE UNIR LAZER E ATIVIDADES ECONÔMICAS

Taquari celebra 173 anos 
com programação cultural

No início de julho - mais es-
pecificamente no dia 4 -, Ta-
quari completou 173 anos. 
Para celebrar este marco de 

emancipação político-administrativa, 
a prefeitura organizou uma série de 
eventos para a comunidade. 

As atividades iniciaram ainda no dia 
2, um sábado, com a 1ª Festa de Taqua-
ri em Portugal, organizada em parceria 
com o Grupo Alma Lusitana. O evento 
teve início às 10h e seguiu até às 18h, na 
Praça Matriz São José. Além de danças 
típicas e de feira temática, houve também 
show do Grupo Alma Lusitana.

As atividades continuaram no dia 3, 
domingo, com a 1ª Rústica de Taquari. A 

largada aconteceu às 9h, na Praça Matriz 
São José e teve mais de 250 participan-
tes. Além disso, também no domingo, 
ocorreu a 1º Mountain Bike de Taquari, 
que teve largada no Parque Nardy de Fa-
rias Alvim, e o 6º Encontro de Veículos 
Antigos de Taquari, na Lagoa Armênia.

No dia 4, dia do aniversário da cidade 
e feriado, o município recebeu durante a 
tarde, na Rua Coberta - Praça da Bandeira, 
o show da banda Os Atuais. Segundo pre-
feito André Brito, o objetivo de programa-
ção foi incentivar o turismo e a economia.

“Pensamos em uma festividade que 
une cultura e lazer para nossa comunida-
de, aliando diversos atrativos em vários 
pontos turísticos de Taquari”, conclui.
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Cooperar para um mundo melhor: 

COOPERAR PARA UM MUNDO MELHOR: CONFIRA AS INICIATIVAS 
APOIADAS PELA CERTAJA ENERGIA NO DIA C

No dia 2 de julho (sábado), foi 
celebrado o Dia C - ou o Dia 
de Cooperar. Criado pelo 
Sistema Ocemg, a data tem 

como objetivo consolidar um movimen-
to nacional de estímulo à responsabili-
dade socioambiental das cooperativas 
brasileiras. E a CERTAJA Energia não 
ficou de fora desse processo.

Tanto é que entre as ações de desta-
que ao longo do ano, a CERTAJA promo-
veu diversas parcerias, como a Limpeza 
das Margens do Rio Taquari, coleta de 
vidros e resíduos eletrônicos, coleta de 
tampinhas plásticas, palestras para co-
laboradores, entre outras.

Segundo Ederson Madruga, vice-
-presidente da CERTAJA Energia, esse 
movimento é essencial, já que traduz o 
esforço que é feito diariamente pela co-
operativa: demonstrar que todo trabalho 
realizado busca, por fim, impactos ver-
dadeiros e positivos nas comunidades. 

“Nossa raiz é a cocriação, é a colabo-
ração coletiva em nome de um propó-
sito. Estarmos conectados com essas 
iniciativas é mais um passo nesse ca-
minho, que tem como principal objetivo 
melhorar a vida do cooperado”, avalia.

Confira abaixo algumas das ações 
apoiadas pela CERTAJA Energia.

LIMPEZA DAS MARGENS 
DO RIO TAQUARI 

Organizado pela CERTAJA Energia e 
com a participação de diversas empre-
sas, órgãos públicos e voluntários, foi 

confira as iniciativas apoiadas pela 
CERTAJA Energia no Dia C

realizado no dia 26 de março a limpeza 
das margens do Rio Taquari. Entre às 9h 
e 13h, diversas embarcações recolheram 
materiais, que somaram mais de 1,5 tone-
ladas de lixo. 

COLETA DE TAMPAS PLÁSTICAS
Desde o início do ano, os colaborado-

res da CERTAJA Energia trabalham para 
arrecadar tampas plásticas. Até o mo-
mento, a campanha já reuniu quase 11 
quilos do material, que já foi doado para 
entidades assistenciais, como APAE, 
Associação Pequenos Notáveis e Asso-
ciação dos Protetores dos Animais de 
Taquari – APAT. 

COLETA DE VIDROS 
E ELETRÔNICOS 

Entre os dias 18 e 25 de abril, a CERTA-
JA Energia realizou uma campanha para 
recolhimento de vidros e eletrônicos. 
Foram arrecadados aproximadamente 
100 Kg de vidros e vários aparelhos de 
TVS, rádios, DVDs, CDs, entre outros. A 
segunda etapa ocorreu de 02 a 10 de ju-
lho e arrecadou 120 Kg.

FORMAÇÃO
No dia 7 de junho, a Associação dos 

Funcionários da CERTAJA (ACERTA) re-
cebeu a palestra “Meio-ambiente, o que 
comemorar?”. Ministrada pela doutoran-

da em Recursos Hídricos e Saneamento 
Ambiental, Sofia Royer Moraes, o projeto 
analisou os marcos históricos ambientais 
e proporcionou uma profunda discussão 
sobre o papel a ser cumprido para uma 
experiência mais sustentável no mundo.

CAMPANHA DO AGASALHO 
No dia 27 de maio, foi iniciada a Cam-

panha do Agasalho da Cooperativa, com o 
ponto de coleta disponibilizado na guarita 
da sede da CERTAJA Energia. Concluída 
no dia 23 de junho, as peças foram entre-
gues para o Centro de Referência Especia-
lizado de Assistência Social - CREAS.

MATEADA DA COOPERAÇÃO
Durante a tarde do dia 24 de julho, acon-

teceu a Mateada da Cooperação. Realiza-
da na  Lagoa Armênia, em Taquari, o even-
to foi organizado pela CERTAJA Energia 
em parceria com a CERTAJA Desenvol-
vimento e Sicredi, além de outras empre-
sas locais. O evento arrecadou leite para 
pessoas em situação de vulnerabilidade 
social. Além disso, contou com apresen-
tação de bandas, distribuição de brindes e 
atividades para crianças.

Acesse e confira as 
ações completas
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PARA COMEMORAR A DATA, CELEBRADA NO DIA 25 DE JULHO, A CERTAJA 
ENERGIA TRAZ A HISTÓRIA DE FABIANO GUSTAVO VIEGAS, PRODUTOR RURAL 
QUE TAMBÉM TEM AS ESTRADAS COMO AMBIENTE DE TRABALHO

Fabiano Gustavo Viegas , 
produtor de citros 
em Montenegro

Mais do que produtor, Fabiano 
também é motorista. Isso porque, 
enquanto ele conta com o auxílio 
de três colaboradores safristas 
para a colheita, as entregas são 
responsabilidades exclusivamen-
te suas. “É importante porque as-
sim conseguimos ficar próximos 
dos empresários e ter uma relação 
mais íntima. Eles nos conhecem e 
sabem da nossa seriedade, o que 
facilita todo o processo”, conta.

Depois da colheita, é feito o be-
neficiamento do fruto. No caso, 
uma máquina lava a fruta e a 
partir disso é feita uma seleção. 
“Pego os pedidos dos clientes, 
que variam a partir do que o mer-
cado quer, se uma fruta de maior 
qualidade ou algo para uma pro-
moção, faço o carregamento do 
caminhão e entrego. E isso o ano 
todo”, conclui.

Na plantação e na estrada, 
profissionais das áreas reúnem 
histórias inspiradoras

No dia 25 de julho foi ce-
lebrado o Dia do Colono 
e Motorista. Essenciais 
para o processo produti-

vo do país, não faltam histórias de 
homens e mulheres que tiram da ter-
ra e das estradas não apenas o seu 
sustento, mas também o da socie-
dade. Um bom exemplo é o caso de 
Fabiano Gustavo Viegas, de 35 anos, 
produtor de citros na localidade de 
Calafate, em Montenegro. 

Segundo Viegas, sua jornada co-
meçou ainda criança. Afinal, a fa-
mília já trabalhava com citros ainda 
nos anos 1970, primeiro com seu 
avô, depois com seu pai. Desde 
2000 em Montenegro, a família Vie-
gas transformou a propriedade de 
18 hectares em uma referência den-
tro do segmento. “Temos uma rela-
ção bastante estreita com grandes 
mercados na Região Metropolitana. 

Além disso, entregamos no CEASA 
desde 2006 e atendemos pedidos 
importantes até no sul do estado”, 
conta Fabiano.

A produção da família Viegas con-
ta com cinco tipos de bergamotas - 
Caí, Pareci, Ponkan, Montenegrina e 
Morgote - e laranja do céu. De acor-
do com o produtor, a colheita rende 
cerca de sete a oito mil caixas por 
ano - e aumenta exponencialmente. 
Seu manejo - poda, pulverização e 
adubação - demanda o ano todo de 
atenção: a poda, de outubro a de-
zembro; depois, de janeiro a maio, é 
feito o raleio, que é tirar o excesso 
do fruto verde do pé.

“No término da colheita da berga-
mota verde, que não amadureceram o 
suficiente, começamos com a colhei-
ta da bergamota caí, que é a primeira 
variedade. Já saímos de um serviço e 
entramos para outro”, explica.

Acesse e confira mais 
detalhes da produção
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CERCA DE 100 ALUNOS 
DA ESCOLA JOZUÉ 
MACHADO DOS SANTOS 
PARTICIPARAM DA 
INICIATIVA QUE TEM 
COMO OBJETIVO 
AMPLIAR A EDUCAÇÃO 
COOPERATIVISTA; UMA 
PEÇA DE TEATRO, UM 
CORAL E UM SHOW DA 
MÁGICA MARCARAM A 
PROGRAMAÇÃO REALIZADA 
NO DIA 13 DE JULHO

UMA FESTA PELO FUTURO:
Projeto Sementes do Cooperativismo retorna 

após dois anos com evento especial em Triunfo

Após uma parada de dois 
anos por causa da pande-
mia de covid-19, o Projeto 
Sementes do Cooperati-

vismo, da CERTAJA Energia, retor-
nou oficialmente no dia 13 de julho. 
Cerca de 100 alunos, do 6º ao 9º 
ano da Escola Jozué Machado dos 
Santos, em Triunfo, participaram 
da iniciativa que tem como objetivo 
ampliar a educação cooperativista, 
preparar os futuros líderes e contri-
buir com um desenvolvimento mais 
amplo e igualitário. 

Segundo Deise Araújo, Coorde-
nadora de Relacionamento com o 
Cooperado da CERTAJA Energia, a 
cooperativa entende que através 
desta iniciativa está semeando 
nos jovens a educação e a com-
preensão sobre o que é o coope-
rativismo. "Até o evento, os jovens 
são levados a praticar os concei-
tos de cooperativismo e também 
disseminam os mesmos em suas 
famílias e comunidades onde es-
tão inseridos”, explica.

Diferente das outras edições, em 
2022 o projeto focou em apenas 
uma instituição. De acordo com 
Fabiana Martins, Analista Adminis-
trativo da CERTAJA Energia e nome 

à frente do projeto, após dois anos 
de pandemia, as atividades em sala 
de aula estão mais exigentes com 
alunos e professores e, dessa for-
ma, achavam que não dariam con-
ta. Além disso, será uma oportuni-
dade de avaliar o modelo em forma 
de competição, que acaba por gerar 
sentimentos negativos. 

“Em abril, contatamos a escola 
Jozué e apresentamos o projeto 
para a direção. Aceitaram o convite 
prontamente e foram muito recepti-
vos. Lançamos o desafio para que 
eles transformassem os conceitos 
apresentados na palestra, sobre 
cooperativismo, valores, princípios, 
história da CERTAJA, em arte. E o 
que vimos hoje foi o resultado des-
se projeto”, conta Fabiana.

A ATIVIDADE NA ESCOLA
Segundo a vice-diretora da escola, Cátia 

Ferreira, todos os projetos que são convida-
dos a participar, são analisados os pontos 
que podem ser positivos para os alunos. E 
este foi um dos casos. Apesar disso, com 
uma história de 30 anos na escola, montar 
uma peça no nível esperado foi um grande 
desafio. "Todos cresceram com o desafio 
e ainda foi despertado nos alunos essa 
coisa de o quão legal é o teatro, essa arte 
de representar”, avaliou.

Uma das alunas mais engajadas foi Gio-
vana Gomes de Souza, de 13 anos e do 8º 
ano. Ela afirma se sentir bem quando está 
envolvida com os projetos da escola. A alu-
na foi a narradora da peça, que acontece 
na casa do aluno João, que durante um 
trabalho da escola conta a história da CER-
TAJA e os princípios do cooperativismo. 

Giovana Gomes de Souza
Aluna

Se manter o grupo 
de teatro, vou con-
tinuar. Além disso, 
fiquei feliz de ver que todos 
se saíram bem", 

Acesse e confira 
como foi o evento
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UMA FESTA PELO FUTURO:
Projeto Sementes do Cooperativismo retorna 

após dois anos com evento especial em Triunfo

O Projeto Sementes do Co-
operativismo na Escola Jozué 
Machado dos Santos, além de 
apresentar a peça, também 
contou com um coral formado 
pelos outros alunos envolvidos 
na iniciativa. O repertório tradi-
cionalista envolveu todos e to-
cou o público.

Para fechar a programação, o 
ilusionista Mateus Di Macedo 
se apresentou para as crianças, 
com um leque de truques que 
empolgou a todos. Pelo enga-
jamento da escola, a CERTAJA 
Energia entregou à institui-
ção um cheque no valor de R$ 
1.500.

O EVENTO
Autoridades locais participaram 

do evento, como o Vice-Prefeito de 
Triunfo, Gaspar Santos, o Coordena-
dor Geral da Secretaria Municipal de 
Educação, Guildo Edílio Hoppe, o pre-
sidente do Sindicato Rural de Triunfo 
e Nova Santa Rita, Francisco Irineu 
Shardong, e o presidente da CERTA-
JA Energia, Renato Martins.

"Torço para que a juventude de 
Triunfo aproveite muito bem a pales-
tra e que desperte esse espírito do 
cooperativismo, que é tão importante 
no bom funcionamento da comunida-
de", analisou o vice-prefeito.

“É motivador ver essa criançada 
envolvida com uma proposta dessas. 
E graças a esse esforço da nossa 
equipe e da direção da escola, vemos 

uma mobilização e motivação muito 
grande para que a gente feche com 
chave de ouro dentro daquilo que 
propomos”, concluiu Renato Martins, 
presidente da CERTAJA Energia.

FOTOS ALDO LOPES

Renato Martins, presidente da 
CERTAJA Energia

Vice-Prefeito de Triunfo, Gaspar Santos 

O ilusionista Mateus Di Macedo fechou a programação com uma apresentação especial

Projeto Sementes do Cooperativismo proporcionou integração aos alunos de EMEF de Triunfo

Como parte do projeto, alunos apresentaram uma peça sobre os princípios do cooperativismo
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APRENDIZADOS E OPINIÕES

Há mais de dez anos a 
CERTAJA Energia trilha 
o caminho de melhorar a 
qualidade de vida do seu 

cooperado através de um variado 
leque de formações. E o principal 
parceiro dessa iniciativa é o Sindica-
to Rural de Taquari, que entrega, ao 
menos, duas vezes por mês cursos 
de qualificação profissional e pro-
moção social às comunidades da 
região em parceria com a CERTAJA.

Segundo Maria Jucimara Souza, 
nome à frente dos processos de 
formação promovidos pelo Sindi-
cato, são duas formas de trabalho 
no sindicato: ou a demanda vem 
das comunidades ou entendemos 
que é interessante ofertar o curso. 
“A primeira se enquadra muito na 
ideia de cursos de promoção social, 
como panificação e processamento 
de hortaliças, enquanto a segunda 
está mais ligada a profissionaliza-

Sindicato Rural de Taquari é parceiro da CERTAJA 
Energia para melhorar a vida do cooperado

No mercado da agricultura fa-
miliar de Tabaí, a Hortifruti 
Moura é uma referência. Po-
rém, poucos sabem que por 

trás da jornada de sucesso do jovem em-
preendimento está uma "patricinha da ci-
dade". Afinal, é assim que a própria Deise 
Moura, nome à frente do Hortifruti, se re-
conhece quando olha para sua história. 
Tanto é que a mudança definitiva de per-
fil foi consolidada em 2017, quando ela 
participou de um curso promovido pelo 
Sindicato Rural de Taquari, com apoio da 
CERTAJA Energia.

Criada em Canoas, na Região Metro-
politana, Deise chegou a Taquari no fim 
da adolescência e há 16 anos se mudou 
para Tabaí, quando se casou. O empre-
endimento começou a ganhar vida há 
cinco anos. Na época, insatisfeita com o 
ambiente de trabalho, Deise viu no convi-
te para participar do curso promovido do 
Serviço Nacional de Aprendizagem Rural 
(SENAR) em parceria com a CERTAJA 
Energia uma oportunidade de tirar do pa-
pel o desejo de empreender. 

"Quando fiz o curso de Hortaliças, todo mun-

A partir de cursos apoiados pela CERTAJA Energia, 
produtora rural de Tabaí se torna referência na região

ção do setor, desde manejo de bovi-
nos a apicultura”, explica Jucimara.

Todas essas iniciativas também 
têm o protagonismo do Serviço 
Nacional de Aprendizagem Rural 
(SENAR), que financia os cursos 
através do repasse do Fundo de 
Assistência ao Trabalhador Rural 
(Funrural). Assim, todo produtor 
rural, independente do tamanho 
das propriedades, tem direito a 
participar. O atendimento, por si-
nal, se estende a toda a rede vincu-
lada aos produtores.

OLHAR PARA O FUTURO
De acordo com Jucimara, não fal-

tam relatos de participantes que a 
partir dos cursos conseguiram ca-
pitalizar os conhecimentos adquiri-
dos e gerar uma nova receita para a 
família. De jovens que realizaram os 
primeiros cursos de ferrageamento 
- técnica de, literalmente, colocar a 

ferradura em cavalos - e fizeram dis-
so uma profissão, aos participantes 
de iniciativas de promoção social 
que transformaram aprendizados 
ligados a artesanato e culinária em 
novas fontes de renda.

Para o futuro, o que já está no ra-
dar no Sindicato é o tema da suces-
são familiar. “Hoje, temos um tanto 
de restrições para a participação 
de jovens pela 
questão trabalhis-
ta. A idade mínima 
é 16 anos e alguns 
casos apenas com 
18 para realizar. 
Por isso, ao lado 
do Programa Jo-
vem, do SENAR, 
estamos estudan-
do formas de auxi-
liar a comunidade 
nesse sentido", ex-
plica Jucimara.

do dizia que não valia a pena porque toda casa 
tem plantação. Os responsáveis pelo curso 
me mostraram caminhos diferentes, que per-
mitiram consolidar esse projeto", explica.

O passo definitivo foi o início da pro-
dução de morangos, a partir de 2019. 

segundo, já foram sete. Hoje, temos um 
giro muito grande, com clientes que vêm 
de longe para adquirir os produtos. Inclu-
sive, entregamos em alguns locais na 
Região Metropolitana", conta Deise.

CONSOLIDAÇÃO DE UM SONHO
Mais do que uma evolução pessoal 

e familiar, o crescimento da Hortifruti 
Moura também é um elemento que con-
tribui para o crescimento da região. Isso 
porque um dos serviços à disposição do 
consumidor que Deise desenvolveu é o 
Colhe e Pague, um formato de interação, 
que permite que o cliente, literalmente, co-
lha o produto que vai adquirir e consumir.

O crescimento tem gerado boas dores 
de cabeça a Deise, que diz ainda estudar 
quais serão os próximos investimentos. 
Contudo, está convicta de que coisas 
ainda melhores estão por vir. “Tudo aqui 
já foi um sonho. Quando tu realiza o pri-
meiro sonho, consegue dar o primeiro 
passo, vê que aquilo não é mais impos-
sível, aí consegue sonhar com outras 
coisas. Venci uma vez. Não tenho mais 
medo de correr atrás”, conclui.

Após novo curso, Deise decidiu investir 
na fruta e, para isso, captou recursos 
junto ao Pronaf (Programa Nacional de 
Fortalecimento da Agricultura Familiar) 
e construiu duas estufas. "No primeiro 
ano, foram três mil pés de morango. No 

O curso me mostrou 
caminhos diferentes, que 
permitiram consolidar 
esse projeto"
Deise Moura
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Atualize 
seus dados

Informações como o número do seu celular, telefone fixo 
e e-mail são muito importantes para estarmos sempre 
conectados da melhor forma e também para você poder 
receber os comunicados importantes da nossa Cooperativa.

 Se você quer trabalhar na CERTAJA Energia ou CERTAJA 

Desenvolvimento confira como cadastrar o seu currículo.

1     Acesse www.certaja.com.br e clique na aba “Trabalhe 

Conosco”, no canto superior da tela, a sua direita.

2      Na tela seguinte, você clica no item Quero Me Cadastrar e 

informe seu e-mail.

3      Depois é só preencher todo o formulário e pronto, seu 

currículo já estará cadastrado.

MATRIZ (TAQUARI)
Rua Albino Pinto, 292
Segunda a sexta-feira
Das 8h às 12h e das 13h30 às 18h
 
VENDINHA/MONTENEGRO
BR 386, Km 411
Segunda a sexta-feira
Das 8h às 12h e das 13h45 às 18h

PASSO DO SOBRADO (CAPELA DOS CUNHA)
Segunda a sexta-feira
Das 8h às 12h e das 13h45 às 18h

PAVERAMA (STR)
Rua 4 de julho, 7190
Terça a quinta-feira 
Das 8h às 12h

BARÃO DO TRIUNFO (STR)
Rua Tenente Coronel Juca Tavares, 288
Segunda a sexta-feira
Das 8h às 12h e das 13h30 às 17h

VALE VERDE (LOJA WEBER)
Rua Assis Brasil, 565
Segunda a quinta-feira
Das 8h às 11h.
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Qualificar para melhor atender

Entendendo a pressão arterial
Com o objetivo de conscientizar e informar os colaborado-

res da CERTAJA Energia sobre a importância de conhecer e 
entender os valores da pressão arterial, no dia 31 de maio foi 
realizada uma palestra com o Médico do Trabalho da CERTA-
JA, Dr Edson. O Setor de Segurança, juntamente com a CIPA, 
organizaram o evento, que contou com o apoio de profissio-
nais do Plano Costa.

Entre os meses de ju-
nho e julho, a CERTAJA 
Energia apresentou a 
seus colaboradores di-

versas iniciativas de formação e 
qualificação. Entre elas, cursos 
técnicos, como do Google,  e li-
ções, como aulas sobre saúde 
do trabalho. Confira alguns: 

Google Workspace 
No dia 15 de julho, o setor de TIC organizou um treina-

mento de duas horas ministrado por um instrutor certifi-
cado pelo Google. O Curso Google Workspace tem como 
objetivo auxiliar os colaboradores a utilizar de forma efi-
ciente as ferramentas Google, como Gmail, Agenda e Dri-
ve. Ao todo, participaram 68 colaboradores, divididos em 
três turmas.

Nos dias 1º e 02 de junho, foi realizado, na ACERTA, o 1º módulo do 
curso “Autoconhecimento e Relacionamento Interpessoal”, oferecido 
pelo Sindicato Rural de Taquari e SENAR/RS.

Já nos dias 28 e 29, aconteceu o 2º módulo “Liderança e Desenvolvi-
mento de Equipes”. Participaram do curso os certajanos Ramon Pretto, 
Taynara Almeida e Ana Paula G. Hartmann juntamente com colaborado-
res da Sollar Sul, Prefeitura de Taquari e EMATER.

Entre os dias 21 e 23 de junho, 
durante a 14ª edição do Fórum 
Regional de Geração Distribuída, 
em Florianópolis, os colaborado-
res Geison Quadros e Thalis Fer-
razza, do Setor de Engenharia da 
CERTAJA, estiveram no evento  
que traçou um panorama sobre 
os principais desafios e oportu-
nidades para o setor de energia 
solar fotovoltaica e geração dis-
tribuída e fontes renováveis. 

O Fórum GD Sul foi palco de 
painéis responsáveis por apre-
sentar tudo o que envolve o setor 
de GD atualmente. Na CERTAJA 
Energia, em média são recebi-
das 40 solicitações para análise 
de conexão de Geração Distri-
buída no Setor de Engenharia, e 
hoje, já são mais de 640 unida-
des geradoras em operação na 
rede da cooperativa.

Nos dias 8 e 9 de junho acon-
teceu o encontro de Padroni-
zação Técnico e de Segurança, 
na sede do Grupo Creluz, no 
município de Pinhal. O objetivo 
do encontro foi dar continuida-
de à unificação do padrão de 
trabalhos realizados pelos se-
tores técnicos da área de ener-
gia elétrica das cooperativas. 
Os colaboradores da CERTAJA 
Energia, Leandro Vargas, João 
Paulo Saldanha, Geison Qua-
dros e Thalis Ferrazza partici-
param do evento.
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Atenção! Seu anúncio será publicado nas 
edições impressas do jornal Certajano 
e no site www.certaja.com.br/energia  e 
ficará veiculando em duas edições. Não 
havendo contato e/ou atualizações por 
parte do anunciante neste período, o 
anúncio será removido automaticamente. 

Anuncie você também. É fácil, é rápido, é grátis!

Terrenos Imóveis

Diversos

Máquinas

ANUNCIE
AQUI!

VENDE-SE TERRENO EM 
BOA VISTA, TRIUNFO – 
Casa e galpão, com 14x56m. 
Localizado ao lado da faixa 
TF10 (ao lado do mercado Bom 
Sucesso). Contatos com Ana, 
pelo telefone 9 9812-4357. 

VENDE-SE TERRENO EM 
COXILHA VELHA, TRIUN-
FO – Em frente ao Centro de 
Compras, a 500m da BR 386, 
medindo 2,5 mil m². Interessados 
contatar com Sérgio, pelo fone 9 
9546-3544. 

VENDE-SE TERRENO EM 
COXILHA VELHA, TRIUN-
FO – Medindo 16,5mx20m. 
A 200m da BR 386. R$ 25 mil. 
Pagamento à vista. Aceito pro-
posta. Contato: Nilton (51) 9 
9987-8892 

VENDE-SE TERRENO EM 
PORTO BATISTA, TRIUN-
FO – Terreno de esquina, perto 
da antiga Lacesa. Interessados, 
entrar em contato através do 
telefone (51) 9 9823-5491, com 
Janete.

VENDE-SE TERRENO EM 
PASSO FUNDO, TRIUNFO 
– Terreno plano com rede elé-
trica passando na frente. Loca-
lizado a 100m da TF 10, pron-
to para construir, próximo ao 
Laponte. Tratar com João, pelo 
(51) 9 9866-2960.

VENDE-SE TERRENO NA 
BR 386 – KM 409, a 100m da 
BR, na entrada de Benfica. Me-
dindo 12x30m.  Tratar com João 
Carlos, pelo (51) 9 9886-9326.

VENDE-SE TERRENO NA 
BR 386 – Medindo 5 mil m². 
Possui 6 tanques de 7x15 para 
criação de peixes. Localizado 
no km 416,5 em frente ao mer-
cado J.A, a 200m da BR. Tratar 
com João Carlos, pelo (51) 9 
9886-9326. 

VENDE-SE TERRENO EM 
TAPES – Medindo 13,5x33m. 
Localizado na Av. Getúlio Var-
gas, 1904, com duas casas, 
uma de madeira e outra de al-
venaria. R$ 180 mil. Tratar com 

Anuncie gratuitamente no Certajano. Quer vender, comprar ou trocar algum bem ou produto? Então, seu espaço é aqui. Ligue para o setor de 
Relacionamento com o Cooperado da CERTAJA através do fone (51) 3653 6645, acesse o site www.certaja.com.br/energia/brique ou escreva 
para Fabiana Martins – Rua Albino Pinto, 292,Taquari, RS, 95860-000. Se preferir, envie e-mail para fabiana.martins@certaja.com.br

Ricardo pelo (51) 9 9700-1032. 

VENDE-SE QUATRO TER-
RENOS EM TAQUARI – Me-
dindo 12x30m (cada) com escri-
tura, localizados na Rua Antenor 
Botelho de Souza, s/n. R$ 60 
mil cada. Tratar com Paulo, pelo 
(51) 9 9526-4082 ou (51) 9 9648-
5904.

VENDE-SE TERRENO EM 
TAQUARI – Localizado na R. 
Eduardo Borba da Rosa. Ter-
reno com escritura, medindo 
12x24m, sem casa. No Parque 
do Meio (próximo ao mercado 
do Prado). R$ 80 mil. Interes-
sados devem entrar em conta-
to através do WhatsApp (51) 9 
9662-4212. 

VENDE-SE 2 TERRENOS – 
Medindo 836m², com casa de 
alvenaria, piscina e um galpão 
crioulo com 60m², todo cerca-
do de tela. Estudo trocas. Valor 
a combinar através do 9 9504-
6595 com Nei.

VENDE-SE ÁREA EM TA-
QUARI – 7,4ha, localizada na 
Fazenda Pereira, em Taquari, 
com escritura, a 600 metros da 
Rodovia 287. R$ 150 mil. Inte-
ressados deverão contatar pelo 
telefone (51) 9 9788-2526 com 
Ani Carolini. 

VENDO 3,2 HECTARES DE 
TERRA COM ESCRITURA 
– Localidade de Cerro dos Go-
mes. Município de Bom Retiro 
do Sul. 2 estufas de fumo, 1 gal-
pão e uma casa de madeira de 
10x8m com água e energia elé-
trica. R$ 80 mil. Tratar: Ana Mar-
tins 9 9704-5902 ou com João 
Gilberto 9 9913-2945. 

VENDE-SE ÁREA DE TER-
RA – Quase 3ha, localizada no 
Cerro dos Gomes, Bom Retiro 
do Sul. Aceitamos troca por 
casa na cidade de Bom Retiro 
do Sul, ou venda. Tratar com 
seu Anaurelino pelo fone (51) 9 
8027-0160 

VENDE-SE CASA NA VEN-
DINHA, EM TRIUNFO – Casa 
com 4 dorm. e demais peças, 
garagem grande, 2 banheiros, 
localizada na R. da Caixa D’agua, 
nº 409. R$ 170 mil. Interessados 
entrar em contato pelo telefone 9 
9262-3339, com Amauri.

VENDE-SE CASA/OFICI-
NA EM TAQUARI – Terreno 
de esquina de 12,5x30m em rua 
asfaltada, construção comercial 
em alvenaria com força trifásica 
e casa residencial de madeira. 
R$ 240 mil. Aceito imóvel de al-
venaria em Taquari no negócio. 
Tratar com Roque Torneiro, no 9 
9999-0298. 

VENDE-SE CASA EM MOR-
RO AZUL, PAVERAMA – 
Casa de pedra, 3 andares, 2 
galpões. Possui 9ha e localiza-se 
a 8km da cidade. Interessados, 
falar com Telmo pelo telefone 9 
9641-0309. Aceita imóvel em Ca-
noas ou comércio. 

VENDE-SE CASA DE 
ALVENARIA EM BOA VISTA, 
TRIUNFO – medindo 12x10m, 2 
quartos, 2 banheiros, garagem 
com churrasqueira. Casa com 
área na frente, o terreno mede 
16x28m, próximo a TF10. Tratar 
no 9 9849-3444, com Maria de 
Freitas. 

VENDO OU TROCO CASA 
EM BOA VISTA, TRIUNFO - 
Vendo ou troco por área de terras. 
Ao lado do mercado Ki Barato. 
Garagem e pátio fechados, com 
churrasqueira.. Interessados en-
trar em contato pelo 9 9896-0920, 
com Ana.

VENDE-SE CASA DE MA-
DEIRA EM TRIUNFO – Loca-
lizada em General Neto, Triunfo, 
medindo 24m² com terreno de 
15x36m. Possui contrato de com-
pra e venda. Benfeitorias: poço 
artesiano, arvoredo e energia elé-
trica. R$ 70 mil. Tratar com Cristia-
no ou Rosana pelo 9 9837-7428.  

VENDE-SE CASA NA VEN-
DINHA – terreno de 5 mil m², 

com casa de 295m². 3 quartos, 
lareira, cozinha, quiosque com 
churrasqueira e fogão campeiro, 
garagem 2 carros, piscina, poço 
artesiano industrial. R$ 1 milhão. 
Interessados entrar em contato 
pelo (51) 9 9305-7479, com Pe-
dro Francisco. 

VENDE-SE CASA EM POR-
TO BATISTA – Casa de alve-
naria com 180 m², 4 quartos, 2 
banheiros, garagem fechada 
para um carro e abrigo coberto 
para mais 3. Rua Josué de Souza 
Machado, 1011. R$ 300 mil. Inte-
ressados deverão contatar com 
Rovani pelo (51) 9 9652-9296. 

VENDE-SE UMA CASA NA 
VENDINHA – 3 quartos, sala 
e cozinha integradas e garagem 
para 2 carros. Rua Nelsinda Kuhn 
da Silva s/n, perto do Posto de 
Saúde. Valor R$ 200 mil, em di-
nheiro. Tratar com Irineu, fone 9 
8449-5554.

VENDE-SE CHÁCARA EM 
PAVERAMA – Possui 9 hecta-
res com animais, campo fecha-
do, casa de 3 andares de pedra 
com porão e mezanino, 2 gal-
pões, açude, água e luz. 7 km de 
Paverama. Interessados contatar 
através do 9 9641-0309 com Tel-
mo ou 9 8425-8010 com Carlos. 

VENDE-SE CHÁCARA 
NA LOCALIDADE FAZENDA 
LENGLER – Em Taquari. Possui 
2,5 ha, 8 açudes, 2 casas de alve-
naria, plantação de frutas cítricas 
e pitaya. R$ 350 mil (aceita pro-
posta). Interessados devem con-
tatar pelos telefones (51) 9 9526-
4082 ou 9 9648-5904 com Paulo. 

VENDE-SE CHÁCARA EM 
COXILHA VELHA – 50mx70m. 
Pode ser desmembrado em 5 lo-
tes. A 200 metros da BR 386. Va-
lor R$ 85 mil. Apenas pagamento 
à vista. Aceita proposta. Contato: 
Nilton (51) 9 9987-8892 

VENDE-SE CHÁCARA EM 
COXILHA VELHA – 50mx50m, 
3 quartos, 2 suítes. Semi mobilia-
da. Pode ser desmembrado em 
4 lotes. A 200 metros da BR 386. 
R$ 230 mil. Apenas pagamento à 
vista. Aceita proposta. Contato: 
Nilton (51) 9 9987-8892 

TROCA-SE CHÁCARA EM 
TABAÍ – 2.350m² de terras, duas 
casas de alvenaria, 2 galpões, 

garagem, poço artesiano. Troca-
-se por casa ou 2 terrenos (de 
preferência em Taquari, Coxilha 
Velha, Fazenda Vilanova ou Pa-
verama). Interessados, tratar pelo 
(51) 9 9888-3176, com Pedro. 

VENDE-SE SÍTIO – localiza-
do na Rua Antenor Botelho de 
Souza, s/n, medindo 22x94m², 
sem benfeitorias. Valor: R$ 250 
mil. Tratar com Paulo, fone (51) 9 
9526-4082 ou (51) 9 9648-5904.

VENDE-SE SÍTIO NO RIN-
CÃO SÃO JOSÉ –- Rua Antô-
nio Nunes, nº 242, nos fundos do 
Colégio Menezes Costa. Área de 
6.8ha. Terra plana, poço artesiano, 
árvores frutíferas e açude. 3 quar-
tos, 2 banheiros, cozinha e gara-
gem ampla com churrasqueira. 
Valor: R$ 550 mil. Tratar com To-
ninho Veículos, fone 9 9995-7860.

VENDO MEL – Em quilo no 
pote e em grande quantidade, 
produção própria. Valor: R$ 
25,00/kg (acima de 10 Kg R$ 
20,00). Interessados contatar 
com Élida de Oliveira no telefo-
ne (51) 9 9832-9709. 

VENDE-SE MUDAS DE PI-
TAYA – Localizadas em Fa-
zenda Lengler, Taquari. Pitaya 
– R$10,00 a muda. Interessados 
deverão contatar pelos telefo-
nes (51) 9 9526-4082 ou 9 9648-
5904 com Paulo. 

VENDE-SE CANOS PARA 
ESTUFA DE FUMO – Tama-
nho 5×7, com pouco uso e em 
bom estado, valor a negociar. 
Interessados deverão contatar 
através do telefone (51) 9 9955-
7847, falar com Marli ou Renato 
(Monte Alegre,Vale Verde/RS).

VENDE-SE LEITÕES – Ven-
de-se leitões por lote ou unida-
de. Interessados devem consul-
tar o valor através do telefone 
(51) 9 9858 6819.

ELETRICISTA – Instalação de 
câmeras de segurança CFTV, 
monitorado também pelo celu-
lar; Instalações elétricas; Servi-

ços de antenas; Cabeamento 
de rede. 15 anos de experiên-
cia. Orçamento gratuito, com 
Ezequiel Souza Cruz, pelo (51) 
9 9766-9317. 

VENDE-SE PULVERIZADOR DE 
605 LITROS – Interessados ligar 
(51) 9 9912-1749 com Paulo. 

VENDE-SE UM REFRIGERADOR 
PARA FRIOS E LATICÍNIOS – 
Semi novo, marca Sulfort, com duas 
portas de vidro (60cm x 1,15cm x 
1,50cm), prateleiras internas, motor 
novo. Tratar com Sra. Lira pelo telefo-
ne (51) 9 9959-0094. R$ 3,6 mil. 

VENDE-SE UM RESFRIADOR DE 
LEITE SEMINOVO – Capacidade 
400 litros, 220 watts. Interessados 
podem contatar com Sra Lira (51) 9 
9959-0094. Valor R$ 4,2 mil. 

VENDE-SE TECEDEIRA DE 
FUMO – 4 bastões no valor de R$ 
2,5 mil. Interessados devem tratar 
pelo telefone: (51) 9 9647-2986, com 
Marcelo. 

VENDE-SE TRATOR – Trator MF 
50x, ano 65. Trator todo revisado e 
com troca de óleo em dia no valor 
de R$ 28,5 mil. Interessados deverão 
contatar com Eraldo pelo telefone 
(51) 9 9972-5349. 

VENDE-SE PLANTADEIRA – Ven-
ce Tudo modelo sa 14.600, 6 linhas 
de 45 cm de arrasto, plantio direto e 
convencional, ano 2010, em excelen-
te estado. Contém kit trigo nunca uti-
lizado. Aceito gado e veículos. Valor: 
R$ 60 mil. Tratar com Frederico, no 
(51) 9 9904-3654. 

VENDE-SE PULVERIZADOR – Re-
formado com bicos anti neblina. 800 
litros com barra de 16 metros hidráuli-
ca. Movimentação de cauda, lavagem 
de embalagens, bica de água para as 
mãos e marcador de espuma. Aceito 
gado e veículos. R$ 25 mil. Tratar com 
Frederico, no (51) 9 9904-3654.

CONFIRA OS ANÚNCIOS 
ATUALIZADOS: 
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